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O windykacji dla przedsiebiorcow

Problemy zwigzane z windykacjg naleznosci od kontrahentéw byty tematem prezentacji
GPM Vindexus na konferencji lzby Polska-Azja. Spotkanie odbyto sie 22 marca br. w
Warszawie i potgczone byto za szkoleniem dla przedsiebiorcow.

Oferta instytucji i rynku finansowego dla przedsiebiorstw i przedsiebiorcéw — tak brzmiato
motto konferencji. W spotkaniu uczestniczyty firmy z udziatem kapitatu chiniskiego,
wietnamskiego czy koreanskiego, zainteresowane wspodtpracg z Polska. Udziat GPM Vindexus
miat charakter goscinny, obok m.in. BGK czy KUKE.

Polscy przedsiebiorcy szukajgc nowych mozliwosci rozwoju, napotykajqg niestety nierzetelnych
kontrahentow — moéwi mec. Dariusz Derbich, Dyrektor ds. prawnych GPM Vindexus, autor
prezentacji. Brak pfatnosci za zrealizowang umowe czesto jest przyczyng utraty pfynnosci
finansowej, a nawet moze skutkowac upadtosciq przedsiebiorcy. Celem unikniecia takich
sytuacji konieczne jest rzetelne rozeznanie sie w sytuacji majgtkowej partnera biznesowego,
nalezyte sformutowanie umowy oraz monitorowanie wyptacalnosci kontrahenta w trakcie
realizacji umow. Ubezpieczenie transakcji handlowych nie zawsze jest mozliwe. A majgc na
uwadze znacznqg skale zarowno opdznienn w zaptacie kwoty transakcyjnej, jak i catkowitego
braku realizacji umdwionej ptatnosci, przedsiebiorcy powinni rozwazyc¢ skorzystac¢ z ustug
podmiotow profesjonalnie dziatajgcych na rynku wierzytelnosci. Ten profesjonalizm bowiem
pozwoli zminimalizowac czas i koszty dochodzenia zalegfej naleznosci jak i znaczgco zwiekszy
prawdopodobiernstwo wyegzekwowania uzgodnionej kwoty.

W wystgpieniu przygotowanym przez GPM Vindexus, oprocz typowej prezentacji spotki i jej
dziatalnosci, zwracaliSmy takze uwage na problemy zwigzane z odzyskiwaniem naleznosci
powstatych ze stosunkdéw umownych zawartych przez podmioty z rdéinych krajow
(komplikacje z jurysdykcjg, rézine porzadki prawne, réine instytucje odpowiedzialne za
przymusowe odzyskiwanie wierzytelnosci).



Udziat w tego rodzaju spotkaniach jest wazny z punktu widzenia rozwoju firmy, i to zaréwno
w tej blizszej, jak i dalszej perspektywie — méwi mec. Agnieszka Komoszka, Dyrektor ds.
handlowych GPM Vindexus. W blizszej, poniewaz pozyskanie kontrahentéw z nowych
obszardéw rynku zwieksza dywersyfikacje naszego portfela wierzytelnosci. A w tej chwili jest
on w duzej mierze zdominowany przez wierzytelnosci bankowe i telekomunikacyjne.
Natomiast w dalszej perspektywie rozwoju firmy, nawigzanie kontaktow z podmiotami,
ktorych dziatalnos¢ wykracza poza granice naszego kraju, moze mie¢ duze znaczenie —
dodaje Agnieszka Komoszka.

Izba Przemystowo Handlowa Polska-Azja powstata w kwietniu 2016 roku z inicjatywy
polskich przedsiebiorcow. Jej misjg jest efektywne kojarzenie popytu i podazy dzieki
tworzeniu warunkéw dla rozwoju dziatalnosci inwestycyjnej na rynkach wschodnich. Izba
skupia zaréwno mate firmy, jak i spotki akcyjne zainteresowane rozwojem we wspotpracy z
zagranicznymi partnerami biznesowymi, poszerzeniem swojej sieci kontaktéw oraz
dostepem do najswiezszych informacji dotyczgcych istotnych wydarzen zaréwno w Polsce,
jak i na Swiecie.

Warszawa, dnia 26 marca 2018 roku



